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ANOS DE EXPERIENCIA PROFESIONALES CAPACITADOS



0 1 Técnicas de negociacion

Segun el mejor negociador del mundo: "Me importa, pero no demasiado.”
Accion de  Aprenda a ceder estratégicamente para ganar lo que realmente importa.

Comprar
= "Negocie y Gane"

Herb Cohen
= "SCAMPER"

Alex Faickney Osborn
= "Ala carga"

Ken Blanchard

Estrategias de cierre

Maneje las 7 objeciones mas comunes:
Es muy caro.

Déjeme pensarlo.

No hay presupuesto.

Llameme en 6 meses.

Quiero ver otras propuestas.

Estoy satisfecho con mi proveedor actual.

= "El arte de cerrar la venta"
Brian Tracy
= "Sales Bible"
Jeffrey Gitomer
= "Mil formas de aumentar las ventas"

Charles Ruth



DIRIGIDO A

Vendedores junior y senior, Key Account Managers B2C y B2B,
Gerentes de ventas, mercadeo y Jefes de producto.

FORMATO

4 horas presenciales en las oficinas del cliente. Cinco sesiones. Se
requiere computador por estudiante.

METODOLOGIA

Grupos de 6 a 12 personas. Diploma con evaluacion de contenidos.
Diapositivas y libro online.




No guiones.
Pragmatismo.

Formamos profesionales que encuentran propésito en su trabajo
(IKIGAI) y que tienen la disciplina para mejorar sus resultados y
procesos cada dia (KAIZEN).

Integramos a las Personas, perfeccionamos los Procesos y
potenciamos los Productos. Muchos cursos de ventas fallan porque
ensefan la técnica sin trabajar la mentalidad.

Revindicar
al vendedor:

Estimulamos la pasion del vendedor al entregarle argumentos con
especializacion, precision y creatividad. En 18 afios hemos certificado
mas de mil vendedores de mas de 100 empresas.

Diplomas con certificacién entregada por TECNOLOGICO DE BOGOTA
LTDA, NIT 900235303, Decreto 2888 de Julio 31 de 2007 del Ministerio
de Educacion de Colombia.




Harry Walt Rosales

Ingeniero electrénico
Especialista en Publicidad digital

ESCUELA DE INGENIEROS - Profesor de marketing digital
CALATEL - Gerente del Caribe

ERICTEL - Gerente General

ERICSSON - Lider de Proyectos

&

Agustin Blanco

Ingeniero electronico
Especialista en Contratacion estatal

SOFTWAREONE - Sales Account Manager

TELEFONICA - Gerente regional

CARVAJAL - Gerente comercial

SIEMENS - Subgerente nacional de ventas



Valor por grupo:

$400,000
pesos colombianos.

4 horas presenciales

Contacto

+57 3104446553

info@tecnologicodebogota.com

Calle 42 #26 b 06 Of. 304

Bogota D.C., Colombia
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